
星と光のレストラン 

～竹田の魅力を届ける空間～ 

 

静岡県立大学 国保ゼミ 

Team.のぞみがとまらないっ！ 



あなたが最後に 
星空を見上げたのは 
いつですか？ 



ゼロからのスタート 

私たちが多くの人に 
伝えたいと思ったのは… 



竹田市 久住高原の星空 
美しすぎる星空スポット１０選 

旅行口コミサイト「 Find Travel 」調べ 



竹田の資源 

• 城下町 

• 長湯温泉 

• くじゅう連山原 

• 高原野菜 

• 乳製品 

• ワイン 

• 竹灯籠を使った秋の一大イベント「竹楽」 
2万本もの竹灯籠が並ぶ幻想的な空間を楽しめる。  

 



7/16 インタビュー調査＠大分空港 
 対象  大分空港着 国内便利用者 計７２名 

      
結果 

久住高原の星空を 
目的とする観光客は 
いなかった。 

現地調査① 

竹田の観光資源を 
活用できていない！ 



• 人口減少が激しい 

• 魅力ある資源を 

  生産する後継者不足 

  発信できる人がいない 

現地調査② 

8/8 ヒアリング調査＠竹田市 
 

竹田市商工観光課 様 
竹田市観光ツーリズム協会 様 

竹田の魅力を 
生産・発信する人が 
減っている！ 



地方創生 
地元のために動き出す人が増える 

星で全国から注目されるまち 竹田 

課題① 課題② 

星空を 
観光資源として 
活用できていない 

竹田の魅力を 

生産する・発信する人
がいない 

私たちの考えるプラン 



まずは、 

情報発信力が強い人
に注目してもらうこと 



ターゲット 

Instagramを利用している 

女子大学生 



ターゲット選定の理由 

 
 
 

• 投稿に写真が必要なSNS 
• 『綺麗な写真を載せる』という共通認識 
• 女子大生の使用率高い 
• 良いと思ったものを人に薦めたい 
• アクティブ率：70％ 高い！！ 

写真を使って 
効果的な情報発信できる！！ 



Instagramユーザーの好み 

インスタジェニック 
（Instagram上で映えるもの・こと） 

 

 
 

竹田の魅力 





このレストランで届ける 
竹田の魅力 

 

•久住高原の星空 

 

•竹田産の食材 
 高原野菜（トマトやスイートコーン）・豊後牛 

 

•竹灯籠 
2万本もの竹灯籠を使った秋の一大イベント「竹楽」を 
連想させる幻想的な空間を楽しめる 
  



星と光のレストラン 

•コンセプト：大切な人と過ごしたい特別な空間 

•開催時期：夏季限定 

• １日の客数：１０組２０名限定 

•料金：１組15,000円 

•宣伝方法：Instagramでの広告 



ご来店からの流れ 

•竹灯籠に囲まれたベッドがお客様の席 

•メニューを選んだ後、ベッドにて写真撮影 

•竹田産の食材を使用した料理を堪能 

•竹灯籠の明かりが消える 

•上を見上げると満天の星空が☆彡 

• １時間ほど星空を堪能した後 
星空をバックにプロカメラマンによる写真撮影 
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ご来店からの流れ 

•竹灯籠に囲まれたベッドがお客様の席 

•メニューを選んだ後、ベッドにて写真撮影 

•竹田産の食材を使用した料理を堪能 

•竹灯籠の明かりが消える 

•上を見上げると満天の星空が☆彡 

• １時間ほど星空を堪能した後、 

 星空をバックにプロカメラマンによる写真撮影 



二度の写真撮影の理由 

フォトジェニックな写真の提供  

 

 

客が投稿する 

 

 

竹田市の魅力が伝わる 

 



年間来店者 600人 
× 

平均フォロワー数 130人  
 

= １シーズン78,000人に情報発信が可能  



二つの企画 

体験 
キャンペーン 

おかえり 
キャンペーン 



企画①体験キャンペーン 

•対象：店で提供する資源の生産者 

•開催時期：通常営業前の数日間 

 

 

意義 

対象者がこの店の運営に携わっている
意識を持つ。また、自分の提供する資源
に誇りを持つ 



二つの企画 

体験 
キャンペーン 

おかえり 
キャンペーン 



企画②おかえりキャンペーン 

•対象：帰省する若者 

•開催時期：お盆シーズン 

 

 

意義 

対象者が地元の魅力を再確認し、 
竹田を誇れるようになる 
 



全国から注目されるまち 
竹田を目指す理由 

 

•様々な人が訪れる 

 

•住民が自らの地域の価値を再確認する 

 

•地域への帰属意識を高め、住民自らが参加して進
める、住みやすく、満足度の高い、「協働によるまち
づくり」 

 
参考：観光の意義とその効果 



収支計算 

• 初期投資 ￥6,500,000  :5年換算 

       →￥1,300,000  :1シーズン換算 

• 固定費 ￥1,000,000  :1シーズン換算 

• 変動費 ￥42,800   :1日換算 

 

• 一日分の収入 15,000×10= ￥150,000 

• 一日分の利益 150,000-42,800= ￥107,200 

• 必要開催日数 (1,300,000+1,000,000)÷107,200= 22日間 

• 開催可能日数 61.19%×60= 36日間 

• 1シーズン利益 (36-22)×107,200= ￥1,500,800 



地方創生までのプロセス 



まとめ 

星と光のレストランの実現 

 

竹田の魅力が多くの人に伝わり 
「星で全国から注目されるまち 竹田」 

 

地方創生へ 


